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　株主の皆様には、平素より格別のご高配を賜り、厚く御
礼申し上げます。
　当第２四半期累計期間における日本経済は、労働需給関
係の逼迫、消費税率引き上げによる反動や、個人消費の低
迷で、先行きが不透明な状況が続きました。
　一方で、日本家屋の寿命は、欧米と比較して短く、建て替
えによる森林の過度な伐採や、廃棄物の発生による環境保
護への影響が課題となっています。それを受け、国策として

「家屋の長寿命化」が打ち出されており、防災面も含めた家
屋の保全意識はますます高まりました。
　その様な環境下において、当社は、農協との業務提携に
より、信頼度の高い、地域に密着した事業を展開し、社会的
課題に取り組んでまいりました。また、白蟻防除業界のリー
ディングカンパニーとして、業界の認知度向上及び当社の
ブランド力向上に努めました。
　今後は、東日本を中心とした営業エリアから、西日本へ

拡大を図るとともに、既存エリアにおける未提携農協の深
耕を進めてまいります。
　引き続き、できるだけ多くのステークホルダーに満足し
ていただけるよう、企業価値の向上に努めてまいりますの
で、より一層のご支援を賜りますようお願い申し上げます。

白蟻防除業界の
トップ企業として、社会的課題に
取り組んでまいります。

代表取締役社長

宗政 誠

トップメッセージ

新規営業エリアの拡大

　　

既存営業エリアの深耕

　　

エリア内JA提携率

JA提携エリア
木造住宅カバー率
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事業内容とサービス別売上構成 

売上高
建物に害を及
ぼす白蟻の発
生予防と駆除
施工です。施工
後５年間の保証
期間中は毎年１
回のアフターメ
ンテナンス（定
期点検）を実施
しています。

白蟻防除施工

※2015年３月期第２四半期実績に基づく

その他

基礎補修・家屋補強施工

害虫・害獣防除

太陽光発電システム施工
リフォーム

オフィスビル・飲食店等を対象にゴキブリ・ネズミ等の害虫・
害獣防除や、快適な空間を維持するための総合的な環境改
善提案を行ないます。
また、お客様のニーズにあったリフォームや太陽光発電シス
テム施工を行なっています。

万が一を考えて地震対策を望まれるお客様のために、基礎
の亀裂を補修し、強度回復を図るとともに、表面劣化を抑制
する基礎補修施工や、木造家屋の接合部を金物で補強する
家屋補強システム施工などを行なっています。

床下等換気システム施工

白蟻の発生や柱が腐ることを防ぐには湿気対策が必要にな
ります。そのため床下等換気扇取付施工と調湿材敷設施工
を行なっています。

45％25％

25％

5％

　当社は今年４月に、東京証券取引所市場第一部への指
定を受けました。また、経営体制の一層の強化とともにガ
バナンスの充実を図るため、社外取締役を新たに選任しま
した。
　事業活動につきましては、今年４月に和歌山支店を新規
開設し、営業エリアを20都府県に拡大しました。また、営業
戦略として、消費税率引き上げ後の消費停滞の影響を最小
化するため、例年以上の広告宣伝・販促活動を積極的に展
開し、白蟻防除並びに関連サービスの需要開拓を推進しま

した。人材確保につきましては、シニア世代の営業職採用
など、新たな人材採用・活用策を導入して人員増強を図りま
した。
　その結果、売上高は前年同期比126百万円増の7,114
百万円となりました。損益面では、広告宣伝費の増加、施工
体制の増強による労務費の増加等により、営業利益は同１
百万円増の1,689百万円、経常利益は同11百万円増の
1,690百万円、四半期純利益は同６百万円増の1,056百万
円となりました。

業績について
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白蟻防除の潜在需要と市場規模
　当社の主力サービスである白蟻対策は、全国に約25百万戸存在
している木造戸建住宅を対象としています。当社の施工単価から試
算される潜在需要は4.5兆円と、極めて膨大です。
　業界団体である公益社団法人日本しろあり対策協会によると、そ
の内、３軒に１軒は白蟻被害や腐朽などの被害に遭っているとされ
ており、１/３に当たる1.5兆円は駆除施工の対象であり、その他につ
いては予防施工の対象です。
　また、白蟻防除に使用している薬剤の有効期間は５年であり、一
度施工しても５年後には、再度処理が必要となり、継続的に需要が
存在します。
　それに対して、白蟻防除業界全体の売上高は年間450億円程度

と言われており、潜在需要との間には大きな差が生
じています。
　白蟻被害は、家の床下など人の目に見えない場
所で発生することが多く、お客様がその被害に気が
付かないことがその要因の一つとして挙げられま
す。この潜在需要をいかに開拓するかが、当社並び
に業界の課題であり、成長機会でもあります。
　当業界における業者数は数千社あると言われて
いますが、近年においては、法改正などによる規制
強化や創業者の高齢化などにより減少し、一部の大
手企業による寡占化傾向が強まっています。
　当社においては、引き続き優秀な人材の確保と育
成に努め、蓄積されたノウハウを基盤とした技術力
を一層高度化することで、他社との差別化を図り、
潜在需要の顕在化を進めてまいります。

白蟻防除の潜在需要

予防対象 
３兆円

駆除対象
1.5兆円

合計
4.5兆円

白蟻防除の市場規模（白蟻防除のみ）
　　

注1. 事業者売上高ベース
注2. 予測値は2012年9月現在
出所：（株）矢野経済研究所「2012年版PCO・TCO・燻蒸サービスの市場実態と中期展望」

（億円）
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当社の強み

01

02

　当社は、1979年９月に藤枝市農業協同組
合と業務提携契約を締結したことを端緒として、以降各地
の農協との提携を進めることで、地域に密着した信頼度の
高い事業を展開しています。
　当業界においては、業界団体に属さない、アウトサイダー
が多く存在していますが、当社は創業当初から、それらの
業者と一線を画し、地域に根差した信頼される企業を目指
し、農協との協働事業の拡大に努めています。
　現在では、東日本を中心とした約200の農協と提携するに
至っています。これだけの広範囲に亘り農協と提携している
企業は他になく、当社独自のビジネスモデルとなっています。

　当社は創業40年以上の経験と実績、農協
との提携による信頼度の高い営業活動を展開することによ
り、現在では業界トップの業績を確保するに至っています。
今後も、事業拡大を図ることは勿論のこと、白蟻被害に対
する啓発活動を継続し、業界の認知度向上に努めるなど、
業界のリーディングカンパニーとしての使命を果たしてま
いります。
　具体的な取り組みとしては、2006年に経済産業省の

「サービスロボット市場創出支援事業」に採択後、施工方法の
改善、並びに遠隔操作による被害状況の把握及び共有化を
目的として、「シロアリ防除ロボット」の開発を進めています。
　次に、「神社仏閣プロジェト」を起ち上げ、古くから日本人の

　最近では、京都府、和歌山県の農協と提携を進め、新た
な支店を開設したことで、営業エリアも20都府県にまで拡
大しています。
　当社は、今後東日本を中心とした営業エリアから、西日
本へ拡大する方針であり、引き続き、農協との提携を基盤と
した新規エリアの拡大を図るとともに、既存エリア内におけ
る未提携農協の開拓にも注力し、地域密着型の営業展開を
強化してまいります。
　また、農協ブランドとあわせ、東証一部上場企業としての
自社ブランド力の向上を図ることで、地域全体から信頼さ
れ、選ばれる企業を目指してまいります。

心の拠り所となってきた貴重な木造建築物を後世に伝えるた
めに、神社仏閣の保護・保全に積極的に取り組んでいます。
　また、においで白蟻を探知する「しろあり探知犬」をアメリ
カから導入し、その話題性からテレビ、新聞等に取り上げら
れるなかで、白蟻対策の必要性をアピールしてきました。
　さらに、白蟻の群飛（スウォーム）の発生を予測する「シロ
アリ注意報」をホームページで公表しており、羽アリの発生
時期の目安となることから、白蟻被害への関心を高めるこ
とに繋がるものと考えています。
　その他、白蟻の生態や被害等の研究分野で権威のある
大学教授を招いてのプレス向けシロアリセミナーを開催す
るなど各種取り組みを実施しています。

広域に亘る農協との業務提携

業界における当社の取り組み
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　2014年８月29日（金）、30日（土）に開催された「日経IR
フェアSTOCKWORLD」に初めて出展しました。当社
ブースにも多くの個人投資家の皆様にお立ち寄りいただ
き、コミュニケーションを図ることができました。ブース内
では、定期的に15分程度のミニ説明会を実施しました。
　また、30日（土）には代表取締役社長による会社説明
会を実施しました。

①日経IRフェア出展

　2014年９月６日（土）に開催された個人投資家向け
「東京IPO IRセミナー2014」に参加しました。当日は多
くの個人投資家の皆様にご参加いただき、会社概要、
事業内容、市場動向、業績などを説明しました。

②個人投資家向け会社説明会開催

　当社事業は訪問販売を基調としており、同時にお
客様第一主義の徹底を標榜しています。そのために、
優秀な人材の確保と育成を経営の重要課題と捉え、
社員の教育体制の充実を図るため、自社の研修施設
を静岡県と福島県の２ヵ所に設置し、定期的な集合研
修及び現場でのＯＪＴを実施しています。
　その一端を担う静岡県の三ヶ日総合研修センター
が老朽化により建て替えが必要となりました。そのた
め、新たな施設の建設が必要となり、新規上場の際、
公募により資金を調達し、現在その建て替えを進めて
います。今年６月に建設を開始しており、来年３月の完
成を予定しています。

③三ヶ日総合研修センターの建て替えについて

日経IRフェア当社ブース

説明会の様子

現在の状況

完成予想図
※図面を基に描き起こした完成イメージ図ですので、実際とは異なります。

シロアリの生態について教えてください。

A
Q

京都大学
生存圏研究所・居住圏環境共生分野
京大博士（農学）

吉村 剛 教授

シロアリの専門家である京都大学の吉村教授に
シロアリの生態や特徴について伺いました。

シロアリは不完全変態をする昆虫で、集団でコロ
ニー（巣）を作って活動し、生殖虫として産卵に専念
する女王・王、次世代の生殖虫であるニンフ、外敵か

らコロニーを守る兵アリ、餌の運搬や巣の構築をする職アリ
と４つの階級で構成されています。そのうち、最も多いのが職
アリで90～95％、次に兵アリが２～３％を占めています。１つ
の成熟したコロニーには、ヤマトシロアリでは数十万頭、イエ
シロアリでは大きいもので百万頭も生息しています。

シロアリは冬になればいなくなりますか？

A
Q

シロアリは冬の低温期間を休眠状態で過ごすことが
できないので、その生息域は温度に制約を受けます。
特に、乾材シロアリの仲間のように巣の加工を行なわ

ないものは、野外分布の北限が気温で制限されます。一方、イ
エシロアリやヤマトシロアリのように巣を造る種類では、巣内
は一年中高い二酸化炭素濃度に保たれ、また、生息するバク
テリアが熱を発することで温かく保たれるため、冬期でも活動
が可能となっています。そのため、気温の高い日には巣から出
てきて餌である木材を喰害するなど被害を拡大します。シロア
リのコロニーは、長いもので数十年続いたという記録もあり、
冬になり寒くなったからといっていなくなることはありません。

群飛（スウォーム）とはなんですか？

A
Q

繁殖期になると、ニンフが羽を生やし、コロニーから
飛び立ちます。これが群飛（スウォーム）と呼ばれる
行動で、次世代の女王・王である羽アリが対になり、

新しいコロニーを作り始めます。「シロアリの羽アリを見かけ
た」ということは、近くに成熟したコロニーが存在するサイン
であり、また、新たなコロニーを作る準備を進めていることに
もなりますので、双方に注意が必要です。群飛の時期は、ヤマ
トシロアリは４～５月の温暖多湿な午前中、イエシロアリは６
～７月の温暖多湿な夕方です。

シロアリとクロアリの違い

トピックス
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　2014年８月29日（金）、30日（土）に開催された「日経IR
フェアSTOCKWORLD」に初めて出展しました。当社
ブースにも多くの個人投資家の皆様にお立ち寄りいただ
き、コミュニケーションを図ることができました。ブース内
では、定期的に15分程度のミニ説明会を実施しました。
　また、30日（土）には代表取締役社長による会社説明
会を実施しました。

①日経IRフェア出展

　2014年９月６日（土）に開催された個人投資家向け
「東京IPO IRセミナー2014」に参加しました。当日は多
くの個人投資家の皆様にご参加いただき、会社概要、
事業内容、市場動向、業績などを説明しました。

②個人投資家向け会社説明会開催

　当社事業は訪問販売を基調としており、同時にお
客様第一主義の徹底を標榜しています。そのために、
優秀な人材の確保と育成を経営の重要課題と捉え、
社員の教育体制の充実を図るため、自社の研修施設
を静岡県と福島県の２ヵ所に設置し、定期的な集合研
修及び現場でのＯＪＴを実施しています。
　その一端を担う静岡県の三ヶ日総合研修センター
が老朽化により建て替えが必要となりました。そのた
め、新たな施設の建設が必要となり、新規上場の際、
公募により資金を調達し、現在その建て替えを進めて
います。今年６月に建設を開始しており、来年３月の完
成を予定しています。

③三ヶ日総合研修センターの建て替えについて

日経IRフェア当社ブース

説明会の様子

現在の状況

完成予想図
※図面を基に描き起こした完成イメージ図ですので、実際とは異なります。

シロアリの生態について教えてください。

A
Q

京都大学
生存圏研究所・居住圏環境共生分野
京大博士（農学）

吉村 剛 教授

シロアリの専門家である京都大学の吉村教授に
シロアリの生態や特徴について伺いました。

シロアリは不完全変態をする昆虫で、集団でコロ
ニー（巣）を作って活動し、生殖虫として産卵に専念
する女王・王、次世代の生殖虫であるニンフ、外敵か

らコロニーを守る兵アリ、餌の運搬や巣の構築をする職アリ
と４つの階級で構成されています。そのうち、最も多いのが職
アリで90～95％、次に兵アリが２～３％を占めています。１つ
の成熟したコロニーには、ヤマトシロアリでは数十万頭、イエ
シロアリでは大きいもので百万頭も生息しています。

シロアリは冬になればいなくなりますか？

A
Q

シロアリは冬の低温期間を休眠状態で過ごすことが
できないので、その生息域は温度に制約を受けます。
特に、乾材シロアリの仲間のように巣の加工を行なわ

ないものは、野外分布の北限が気温で制限されます。一方、イ
エシロアリやヤマトシロアリのように巣を造る種類では、巣内
は一年中高い二酸化炭素濃度に保たれ、また、生息するバク
テリアが熱を発することで温かく保たれるため、冬期でも活動
が可能となっています。そのため、気温の高い日には巣から出
てきて餌である木材を喰害するなど被害を拡大します。シロア
リのコロニーは、長いもので数十年続いたという記録もあり、
冬になり寒くなったからといっていなくなることはありません。

群飛（スウォーム）とはなんですか？

A
Q

繁殖期になると、ニンフが羽を生やし、コロニーから
飛び立ちます。これが群飛（スウォーム）と呼ばれる
行動で、次世代の女王・王である羽アリが対になり、

新しいコロニーを作り始めます。「シロアリの羽アリを見かけ
た」ということは、近くに成熟したコロニーが存在するサイン
であり、また、新たなコロニーを作る準備を進めていることに
もなりますので、双方に注意が必要です。群飛の時期は、ヤマ
トシロアリは４～５月の温暖多湿な午前中、イエシロアリは６
～７月の温暖多湿な夕方です。

シロアリとクロアリの違い

シロアリQ&A
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業績推移

損益の状況

売上高
6,987

第41期第2四半期累計期間

営業利益
1,687

営業利益
1,689

経常利益
1,690 四半期純利益

1,056

営業外費用
18

法人税等
613

営業外収益
19

特別損失
20

経常利益
1,678

四半期純利益
1,050

（2013年4月1日から2013年9月30日まで） （2014年4月1日から2014年9月30日まで）
第42期第2四半期累計期間

売上高
7,114

売上原価
1,977

販売費及び
一般管理費
3,447

第40期
第2四半期

14.9

第41期
第2四半期

995

第42期
第2四半期

1,050
15.0

四半期純利益 売上高四半期純利益率

1,056
14.9

（単位：百万円/%）

四半期純利益／
売上高四半期純利益率

営業利益
売上高営業利益率

第40期
第2四半期

24.8

第41期
第2四半期

1,658 1,644

第42期
第2四半期

1,687 1,678

売上高経常利益率

24.6
24.2

24.0

経常利益

1,6891,689 1,6901,690

23.8
23.8

（単位：百万円/%）

営業利益／経常利益／
売上高営業利益率／売上高経常利益率

（単位：百万円）

第40期
第2四半期

第41期
第2四半期

6,689

第42期
第2四半期

6,987 7,114

（単位：百万円）

売上高

財務情報
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詳細な情報はこちら

資産、負債・純資産の状況 キャッシュ・フローの状況

第42期
第2四半期末
（2014年9月30日現在）

資産合計
12,491

流動資産
7,444

固定資産
5,047

資産合計
12,006

流動資産
7,204

固定資産
4,802

第41期末
（2014年3月31日現在）

第42期
第2四半期末
（2014年9月30日現在）

負債・純資産合計
12,491
流動負債
2,325

純資産
8,886

第41期末
（2014年3月31日現在）

固定負債 1,279

負債・純資産合計
12,006
流動負債
2,560

純資産
8,154

固定負債 1,292

現金及び現金同等物の
期首残高

営業活動による
キャッシュ・フロー

投資活動による
キャッシュ・フロー

財務活動による
キャッシュ・フロー

現金及び現金同等物の
四半期末残高

4,955

5,006

699

△314

△335

（2014年4月1日から2014年9月30日まで）
第42期第2四半期累計期間

1株当たり純利益

第40期
第2四半期

第41期
第2四半期

94.78

547.85

第42期
第2四半期

87.42

645.70

1株当たり純資産

86.51

725.27

（単位：円）（単位：百万円/%）

1株当たり純利益／
1株当たり純資産

純資産 自己資本比率

第40期
第2四半期

59.8

第41期
第2四半期

5,752

9,625

第42期
第2四半期

7,783

11,598

67.1

総資産

71.1

8,886

12,491

（単位：百万円） （単位：百万円）

（単位：百万円）

資産の部 負債・純資産の部

純資産／総資産／自己資本比率

アサンテ　IR情報 ➡
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（2014年9月30日現在）会社概要

営業拠点

役員

商 号
証券コード
本 社
創 業
設 立
資 本 金
従 業 員

▪�東北・福島支店（山形・宮城・福島）、新潟支店、茨城
支店、北関東支店（栃木・群馬・埼玉）、長野支店、東
京支店、神奈川支店、千葉支店、静岡支店（静岡・山
梨）、愛知支店（愛知・三重）、岐阜支店（岐阜・滋賀）、
京都支店、和歌山支店 　
・・・・・・・・・・・・ 【支店13ヵ所、営業所55ヵ所】

▪その他� ・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・ 【4ヵ所】
▪合計７２ヵ所

代 表 取 締 役 社 長
専 務 取 締 役
常務取締役経営企画室長
取 締 役 経 理 部 長
取 締 役 総 務 部 長
取 締 役 H A 事 業 部 長
取 締 役
常 勤 監 査 役
監 査 役
監 査 役

株式会社アサンテ
6073
東京都新宿区新宿一丁目33番15号
1970年5月
1973年9月
11億円
881名

宗政　誠
渋谷　健一
飯柴　正美
亀山　彰
西山　敦
宮内　征
内田　勝巳
犬飼　由喜夫
櫛田　泰彦
黒澤　誠一

（2014年9月30日現在）

会社概要

全国72
支店・営業所

2013年4月
京都支店開設

2014年4月
和歌山支店開設
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株式の状況

配当政策

株式分布状況

　当社は、株主の皆様に対する利益還元を最優先に考え、安定的な配
当の維持を基本として配当性向、企業体質の強化及び内部留保の充実
等を総合的に勘案することを配当政策の基本方針としています。
　2015年３月期の期末配当金につきましては、前期比7円増配して１株
当たり32円を計画しています。 ※予想については９月末時点。

発行可能株式総数
発行済株式の総数
株 主 数

大株主

42,000,000株
12,252,900株

6,885名

株　主　名 持株数（株） 持株比率（%）

株式会社ムネマサ 3,750,000 30.60

宗政　誠 856,425 6.98
日本マスタートラスト
信託銀行株式会社 523,700 4.27

ノーザン トラストカンパニーエイブイエフシー
リ フィデリティ ファンズ 398,000 3.24

アサンテ従業員持株会 369,175 3.01

渋谷　健一 361,000 2.94
ステート ストリート バンク アンド 
トラストカンパニー 505224 300,000 2.44

日本トラスティ・サービス
信託銀行株式会社 277,400 2.26

宗政　ヨシ 225,000 1.83

宗政　和美 225,000 1.83

第38期 第40期第39期 第42期
（予想）

第41期

18.8 17.515.7

24.021.9

■1株当たり配当金及び配当性向
配当金 配当性向

12 15 20 25
32＋７円

増配

（単位：円/%）

　1.1% 0.4% 0.3% 0.7%

97.5%

■ 所有者別株主分布状況

6,710名個人
72名外国法人等
30名金融機関
23名金融商品取引業者
50名一般法人

0.8%

32.4%

17.9%14.5%

34.4%

■ 所有者別株式分布状況

4,218,787株個人
2,189,400株外国法人等
1,780,400株金融機関

97,412株金融商品取引業者
3,966,901株一般法人

株主数
6,885名
（100%）

株式数
12,252,900株
（100%）

（2014年9月30日現在） （2014年9月30日現在）

株式情報
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証券コード 6073

第42期
事業報告書
［中間期］

2014.04.01▶2014.09.30

ASANTE 42nd BUSINESS REPORT

東京都新宿区新宿一丁目33番15号
03-3226-5511（大代表）

株主メモ

株主優待制度のご案内

事 業 年 度
定 時 株 主 総 会
定 時 株 主 総 会 基 準 日
期末配当金受領株主確定日
単 元 株 式 数
公 告 方 法

上 場 証 券 取 引 所
株 主 名 簿 管 理 人

１．株主優待制度導入の目的
株主の皆様の日頃のご支援に感謝するとともに、当社株式への投資魅力を
高め、より多くの株主様に、中長期的に当社株式を保有していただくことを
目的としています。

２．株主優待制度の内容
（１）対象となる株主様
毎年３月31日、９月30日現在の株主名簿に記録された１単元（100株）以上
保有されている株主様を対象としています。
（２）優待内容
対象となる株主様に対して、三菱UFJニコスギフトカード1,000円分を贈呈
する予定です。
（３）贈呈時期
毎年６月、12月の発送を予定しています。

4月1日から翌年3月31日まで
毎事業年度終了後3ヵ月以内
3月31日
3月31日
100株
当社の公告方法は、電子公告としています。
ただし事故その他やむを得ない事由により電子公告をすることができないときは、
日本経済新聞に掲載します。
当社の公告掲載URLは次のとおりです。
http://www.asante.co.jp/
東京証券取引所市場第一部（証券コード：6073）
東京都千代田区丸の内一丁目4番5号　三菱UFJ信託銀行株式会社
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